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ปัจจัยท่ีมีผลต่อการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตรกรชาวสวนยาง 
ในอ าเภอนาทวี  จังหวดัสงขลา   
Factors  Affecting The Decision  To Sale Rubber Products Of Rubber  Planters 
In Nathawi District Songkhla Province 
 
เสาวนยี๑  เฉิดฉิ้ม1 

 
บทคัดย่อ 

การศึกษาวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงค๑ 1) เพื่อศึกษาลักษณะทางสังคมและเศรษฐกิจของ
เกษตรกรผู๎ประกอบอาชีพทําสวนยางในอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา 2) เพื่อศึกษาปัญหาการขาย
ผลผลิตยางพาราในรูปแบบตําง ๆของเกษตรกรในอําเภอนาทวี  3) เพื่อศึกษาและแนวทางในการ
แก๎ไขปัญหาการขายผลผลิตยางพารา  โดยการสุํมตัวอยํางจากเกษตรกรที่ขายยางแผํนดิบและ
เกษตรกรที่ขายน้ํายางสด จาก 3 ตําบลที่มีการปลูกยางมากเป็น 3 อันดับแรกของอําเภอนาทวี 
จังหวัดสงขลา จํานวน 90 ราย จําแนกเป็นเกษตรกรที่ขายน้ํายางสด 20 รายและเกษตรกรที่ขาย
ยางแผํน จํานวน 10 ราย   รวบรวมข๎อมูลโดยการสัมภาษณ๑รายบุคคล ด๎วยแบบสอบถามเชิง
โครงสร๎าง โดยใช๎วิธีวิเคราะห๑เชิงพรรณนาและวิเคราะห๑เชิงสถิติผลการศึกษาโดยสังเขป ดังนี้ 
เกษตรกรที่มีสถานภาพเป็นเจ๎าของสวนยางสํวนใหญํเป็นเพศชาย มีสถานภาพสมรส อายุเฉลี่ย 52 ปี
ซึ่งอยูํในวัยแรงงาน  เกษตรกรที่ขายน้ํายางสดมีรายได๎รวมเฉลี่ยเทํากับ 20,000 บาทตํอเดือน และ
เกษตรกรที่ขายยางแผํนดิบซึ่งมีรายได๎รวมเฉลี่ยเทํากับ 160,000 บาทตํอปี อุปสรรคของเกษตรกรที่
ขายน้ํายางสดที่สําคัญ คือ การคิดเปอร๑เซ็นเนื้อยางแห๎งเนื่องจากขั้นตอนการวัดความเข๎มข๎นและ
การชั่งน้ําหนักจะกระทําโดยผู๎รับซื้อเพียงฝ่ายเดียว สํงผลให๎ไมํ ได๎รับความยุติธรรม สําหรับ
เกษตรกรที่ขายยางแผํนดิบจะประสบปัญหาการตกลงราคาขายและจัดชั้นคุณภาพยางแผํนดิบ  สิ่ง
สําคัญในการพยุงราคายางควรมีการสํงเสริมการรวมกลุํมและสร๎างเครือขํายของชาวสวนยางพารา  
เพื่อเพิ่มขนาดของธุรกิจในการดําเนินการแปรรูปขั้นต๎นที่มีคุณภาพ  สนับสนุนการพัฒนาผลิตภัณฑ๑
ยาง  จัดต้ังตลาดกลางยางพาราเพื่อการสํงออกในแหลํงที่สําคัญ จัดต้ังตลาดซื้อขายลํวงหน๎า เพื่อ
ลดความเสี่ยงแกํเกษตรกร ในอําเภอนาทวีตํอไป  
ค าส าคัญ:  เกษตรกรชาวสวนยาง, การตัดสินใจ, ผลผลิตยางพารา  

                                                 
1 นักศึกษาปริญญาโทหลักสูตรรัฐประศาสนศาสตรมหาบัณฑิต สาขาการปกครองท๎องถิ่น มหาวิทยาลัยขอนแกํน ขอนแกํน 40002 ประเทศไทย 
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Abstract 

 The objective of the research is to study on social and economy plantation 

farmers in Natawee District Songkhla Province. selling rubber products and also 

obstacles of rubber products selling for the rubber plantation farmers in Natawee District, 

Songkhla Province.  Study the approaches of solving problems on selling various forms of rubber 

output of agriculturists in Nathavee District  Songkhla Province. It is taken sampling the farmers 

who sell rubber sheets and fresh latex in three (3) Tambons which are top three rubber 

plantation areas in Natawee, Songkhla for 90 people. It is classified 20 farmers who sell 

fresh latex and 10 farmers who sell rubber sheet. It is collected data by individual person 

interviews with the structural questionnaire and analysis are as following. The rubber 

plantation owners are mostly male, married and 52 of average ages and work-force age. 

The fresh latex selling farmers earn 20,000 Baht per month and the rubber sheet selling 

farmers who earn 160,000 Baht per year. The main problems and obstacles of fresh latex 

selling farmers are percentage calculation of dried latex due to concentration measuring 

method; the measuring performs by solely buyers then this manner causes unfairness. In 

addition, the rubber sheet selling farmers are always facing the problems in concerning 

of rubber sheet selling price agreement and rubber sheet quality classification as well. 

Important to stabilize rubber prices should have promoted the integration and networking 

of rubber planters. To increase the size of the business in the initial processing quality. 

Support the development of rubber products Establishment of rubber for export of the 

major sources. Establish a futures market To reduce the risk to farmers In Natawee 

District Next to redoce the risk to farmers in Natawee District. 

Keywords: Rubber Farmers, Decision, Agricultural product    
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บทน า 

ยางพาราเป็นพืชเศรษฐกิจของประเทศไทย ที่ทํารายได๎ให๎กับประเทศมาเป็นเวลานาน 

นิยมปลูกกันมากในภาคใต๎  ของประเทศไทย และในปัจจุบันสามารถนําไปปลูกในเกือบทุกภาค

ของประเทศไทย (กรมสํงเสริมการเกษตร, 2555) 

อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา มีประชากรสํวนใหญํในพื้นที่ประกอบอาชีพ ทําสวนยางพารา 

เดิมทีเกษตรกรชาวสวนยางในอําเภอนาทวีและพื้นที่ใกล๎เคียงขายผลผลิตยางพาราในรูปของยาง

ก๎อนถ๎วย น้ํายางสดและยางแผํนดิบ ให๎แกํพํอค๎าคนกลางโดยขาดการรวมกลุํม ทําให๎ผลผลิตที่ได๎มี

ราคาแตกตํางจากราคากลาง จากภาวะวิกฤตการณ๑ราคายางผันผวน ตกตํ่า ราคาไมํคงที่และการ

ถูกเอารัดเอาเปรียบจากพํอค๎าคนกลาง ทําให๎กลุํมสหกรณ๑ สกย.จํากัด ได๎รวมตัวกันจัดต้ังตลาด

ประมูลยางท๎องถิ่นซึ่งเป็นตลาดเครือขํายของ สนง.ตลาดกลางยางพาราหาดใหญํ ณ สํานักงาน

กองทุนสงเคราะห๑การทําสวนยางสาขาตํางๆ มีการจัดต้ังกลุํมน้ํายางสดจากการที่ราคายางแผํน

รมควันตกตํ่า แตํน้ํายางสดมีราคาสูงขึ้น จึงทําให๎มีการรวมกลุํมของเกษตรกรเพื่อขายผลผลิตน้ํา

ยางสดในรูปแบบของกลุํมเกษตรกร (เอนก กุณาละศิริ, 2547) แตํเนื่องจากมีสมาชิกจํานวนน๎อยและ

ขาดความรู๎ในการบริหารจัดการ ทําให๎การรวบรวมผลผลิตทําได๎น๎อยศักยภาพในการดําเนินงานตํ่า 

ปัญหาและอุปสรรคของการดําเนินธุรกิจซื้อขายน้ํายางสดในตําบลทุํงตําเสา อําเภอหาดใหญํ 

จังหวัดสงขลา คือ 1) ปัญหาต๎นทุนการตลาดที่เพิ่มสูงขึ้น 2) ปัญหาเปอร๑เซ็นต๑เนื้อยางแห๎งตํ่า                 

3) ปัญหาการแขํงขันในตลาดมีสูง 4) ปัญหาการขาดเงินทุนในการดําเนินธุรกิจของพํอค๎า และ                

5) ปัญหาการใช๎เครื่องมือวัดที่ไมํได๎มาตรฐานในการวัดเปอร๑เซ็นต๑เนื้อยางแห๎ง จากเหตุผลดังกลําว

ข๎างต๎น ผู๎ศึกษาจึงสนใจศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของ เกษตรกร

ชาวสวนยางในอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา 

 

วัตถุประสงค์  

การศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตรกรชาวสวนยาง 

ในอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา โดยมีวัตถุประสงค๑ ดังนี้ 

1. เพื่อศึกษาลักษณะทางสังคมและเศรษฐกิจ ของเกษตรกรผู๎ประกอบอาชีพทําสวนยางใน

อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา  
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2. เพื่อศึกษาปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบตําง ๆ ของเกษตรกรในอําเภอนาทวี 

จังหวัดสงขลา 

3. เพื่อศึกษาปัจจัยและแนวทางในการแก๎ไขปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบ

ตํางๆของเกษตรกรในอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา 

 

แนวคิด วรรณกรรมและงานวิจัยที่เกี่ยวข้อง 

 คาอุท๑ชุค (Caoutchouc) เป็นชื่อที่ใช๎เรียกต๎นไม๎ชนิดหนึ่งของชาวพื้นเมืองในอเมริกากลาง

และอเมริกาใต๎ ซึ่งต๎นไม๎ชนิดนี้เป็นต๎นไม๎ที่ให๎ยาง ตํอมาประเทศแถบอเมริกาใต๎นั้น จึงได๎ค๎นพบวํา  

พันธุ๑ยางที่มีคุณภาพดีที่สุดคือยางพันธุ๑ Hevea Brasiliensis ซึ่งมีคุณภาพดีกวําพันธุ๑ Hevea 

ธรรมดามาก จึงมีการปลูกและซื้อขายยางพันธุ๑ดังกลําวกันมาก และศูนย๑กลางของการซื้อขายยางก็

อยูํที่เมืองทําชื่อ พารา (Para) บนฝั่งแมํน้ําอะเมซอน ประเทศบราซิล ด๎วยเหตุดังกลําว ยางพันธุ๑ 

Hevea Brasiliensis จึงมีชื่อเรียกอีกอยํางหนึ่งวํา ยางพารา และเป็นชื่อที่ใช๎เรียกกันแพรํหลาย

จนถึงทุกวันนี ้(กรมสํงเสริมการเกษตร, 2555) 

 มีการแพรํยางพาราเข๎าสูํทวีปเอเชีย ในปี พ.ศ. 2398 (ค.ศ. 1855) ได๎มีความพยายามนํา

ต๎นยางพาราไปปลูกในประเทศอินเดีย นับเป็นครั้งแรกของการแพรํกระจายยางพาราสูํทวีปเอเชีย

เซอร๑คลีเมนส๑ เป็นคนแรกที่นํายางพารามาทดลองปลูกในประเทศอินเดียแตํไมํประสบความสําเร็จ  

จึงได๎ทดลองปลูกยางในดินแดนตํางๆ ที่เป็นอาณานิคมของอังกฤษ ในที่สุดจึงพบวําในดินแดน

แหลมมลายูเป็นสถานที่ท่ียางพาราจะเจริญเติบโตได๎ดีที่สุด และยังพบวําพันธุ๑ยางพาราที่ดีที่สุดคือ

ยางพาราพันธุ๑ Hevea brasiliensis หรือยางพารา ดังนั้นต้ังแตํปี พ.ศ. 2425 (ค.ศ.1882) ยางพารา

จึงเป็นที่นิยมปลูกกันอยํางแพรํหลายในแหลมมลายูในระยะแรกเริ่ม 

ในประเทศไทยมีการออกพระราชบัญญัติกองทุนสงเคราะห๑การทําสวนยางขึ้นในปี พ.ศ.2503 

และได๎มีการจัดต้ังสํานักงานกองทุนสงเคราะห๑การทําสวนยางในปี พ.ศ. 2504 กิจการปลูกแทน

ก๎าวหน๎าด๎วยดีและเป็นที่พอใจของชาวสวนยางพาราในภาคใต๎ หลวงสํารวจพฤกษาลัย (สมบูรณ๑ 

ณ ถลาง) นายรัตน๑  เพชรจันทร ผู๎ริเริ่มการปลูกแทน ยางพาราที่ปลูกในสมัยแรกสํวนใหญํเป็นยาง 

พาราพื้นเมืองที่ให๎ผลผลิตตํ่า สํงผลให๎ชาวสวนยางพารามีรายได๎น๎อยโดยเฉพาะในชํวงที่ยางพารา

มีราคาตกตํ่า วิธีการแก๎ไขคือการปลูกแทนยางพาราพื้นเมืองเหลํานั้นด๎วยยางพาราพันธุ๑ดีที่ให๎ผล



 
 

1288 

ผลิตสูง ผู๎ผลิตยางพาราหลายประเทศได๎เรํงการปลูกแทนยางพาราเกําด๎วยยางพาราพันธุ๑ดีเพื่อเพิ่ม

ผลผลิตยางพารา เชํน ประเทศมาเลเซียได๎ออกกฎหมายสงเคราะห๑ปลูกยางพาราในปี พ.ศ.2495 

และประเทศศรีลังกาได๎ออกกฎหมายทํานองเดียวกันในปี พ.ศ.2496 ตํอมาได๎รับความรํวมมือจาก

สํานักงานโครงการพัฒนาแหํงสหประชาชาติให๎จัดต้ังศูนย๑วิจัยการยางขึ้นที่ตําบลคอหงส๑ใน                     

ปี พ.ศ.2508 

 ในปี พ.ศ.2508 ดร.เสริมลาภ วสุวัต ซึ่งเป็นผู๎วางรากฐานการวิจัยและพัฒนายางพารา การ

วิจัยและพัฒนายางพาราเป็นสิ่งจําเป็นสําหรับความก๎าวหน๎าของอุตสาหกรรมยางพาราไทย โดย

เปลี่ยนสถานะจากสถานีทดลองยางพาราตําบลคอหงส๑ ผู๎ที่มีบทบาทสําคัญในการวางรากฐานการ

วิจัย และพัฒนายางของไทยคือ ดร.เสริมลาภ วสุวัต ผู๎อํานวยการกองการยาง ซึ่งเป็นผู๎ควบคุมและ

ดูแลศูนย๑วิจัยการยางที่ต้ังขึ้นใหมํ   มีการวิจัยยางด๎านตํางๆ เชํน ด๎านพันธุ๑ยางพารา โรคและศัตรู

ยางพารา ด๎านดินและปุ๋ย การดูแลรักษาสวนยางพารา การกําจัดวัชพืช การปลูกพืชคลุม การปลูกพืช

แซมเพื่อเพิ่มพูนรายได๎ให๎แกํชาวสวนยางพารา ด๎านอุตสาหกรรมยางพาราและเศรษฐกิจยางพารา 

และมีการพัฒนายางพาราโดยเน๎นการพัฒนาสวนยางพาราขนาดเล็ก เชํน การกรีดยางหน๎าสูง การ

ใช๎ยาเรํงน้ํายางพารา การสํงเสริมการแปลงเพาะและขยายพันธุ๑ยางพาราของภาคเอกชน  การ

รวมกลุํมขายยางและการปรับปรุงคุณภาพยางพารา  นอกจากนี้ยังมีการรํวมมือกับองค๑กรยาง

ระหวํางประเทศในการวิจัยและพัฒนายางอยํางกว๎างขวาง  ในระยะตํอมาศูนย๑วิจัยการยางได๎

เปลี่ยนชื่อเป็นศูนย๑วิจัยยางสงขลาในปี พ.ศ.2527 และมีการกํอต้ังศูนย๑วิจัยขึ้นอีกที่จังหวัดสุราษฎร๑

ธานี และจังหวัดนราธิวาส เพื่อขยายงานวิจัย และพัฒนายางพาราให๎ครอบคลุมพื้นที่ปลูก

ยางพาราของประเทศ การวิจัยและพัฒนายางเหลํานี้เป็นพื้นฐานที่สําคัญทําให๎การปลูกแทนใน

พื้นที่ยางประสบความสําเร็จมากขึ้น  

 

งานวิจัยท่ีเกี่ยวข้อง 

 การศึกษารูปแบบการดําเนินงานของตลาดน้ํายางสด โดยสมศักด์ิ คงสุข และคณะ (2551)    

ผลการศึกษาเพื่อทราบกระบวนการซื้อขายและผลประโยชน๑ที่เกษตรกรได๎รับจากการขายให๎กับ

พํอค๎าคนกลาง โรงงานแปรรูปน้ํายาง และสถาบันเกษตรกร รวมทั้งนําผลการศึกษามาใช๎เป็นแนว

ทางการพัฒนาระบบตลาดกลางน้ํายางสดให๎มีประสิทธิภาพ 
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 การศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการขายน้ํายางสดและยางแผํนของเกษตรกรตําบลปริก อําเภอ

ทุํงใหญํ จังหวัดนราศรีธรรมราช โดยวิฑูร  อินทมณี และคณะ (2546) การวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงค๑

เพื่อศึกษาเกี่ยวกับปัจจัยพื้นฐาน 3 ลักษณะที่มีผลตํอการขายน้ํายางสด และยางแผํน ปัจจัย

ดังกลําว คือ ปัจจัยทางด๎านสังคม เศรษฐกิจและกายภาพ ผลการศึกษาพบวํา การทดสอบ

ความสัมพันธ๑ทางสถิติ พบเกษตรกรที่ขายน้ํายางสด และยางแผํนเป็นเพศชายมากกวําเพศหญิง 

อายุของเกษตรกรที่ขายน้ํายางสดมีน๎อยกวํา แตํระดับการศึกษาสูงกวํา ในขณะเดียวกันมีจํานวน

บุตรและการใช๎แรงงานที่น๎อยกวําและปริมาณผลผลิตจากยางของเกษตรกรที่ขายน้ํายางสดจะน๎อย

กวํา อาจมีสาเหตุมาจากขนาดเนื้อที่ถือครองน๎อยกวํา 

กรอบแนวคิดในการศึกษาจากการศึกษาแนวคิดวรรณกรรมและงานวิจัยที่เกี่ยวข๎อง เพื่อ

ประกอบในการศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตรกรชาวสวนยาง

ในอําเภอนาทวี  จังหวัดสงขลา ผู๎ศึกษาจึงได๎กําหนดกรอบแนวคิดในการวิจัย โดยสัมภาษณ๑                  

ซึ่งผลการสัมภาษณ๑ที่ได๎สามารถนําไปเป็นข๎อมูลในการศึกษาวิจัยในครั้งนี้ 

 

วิธีการศึกษา 

การศึกษาในครั้งนี้  มุํงศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตร 

กร ชาวสวนยางในอําเภอนาทวี  จังหวัดสงขลา เครื่องมือที่ใช๎ในการศึกษา ในครั้งนี้ผู๎ศึกษาได๎

ดําเนินการสัมภาษณ๑โดยการสุํมตัวอยํางเกษตรกรชาวสวนยางพารา กลุํมตัวอยํางที่ใช๎ใน

การศึกษาครั้งนี้  มีจํานวนทั้งสิ้น   90  คน   โดยการสุํมตัวอยํางจากเกษตรกรที่ขายยางแผํนดิบและ

เกษตรกรที่ขายน้ํายางสด จาก 3 ตําบลที่มีการปลูกยางมากเป็น 3 อันดับแรกของอําเภอนาทวี 

จังหวัดสงขลา  จํานวนตําบลละ  30 ราย จําแนกรายตําบลเป็นเกษตรกรที่ขายน้ํายางสด 20 ราย 

และเกษตรกรที่ขายยางแผํนดิบ 10 ราย ในแตํละตําบลแล๎วนํามาสรุปเป็นข๎อมูลเกี่ยวกับการศึกษา

ปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตรกรชาวสวนยางใน อําเภอนาทวี 

จังหวัดสงขลา และนําเสนอผลในลักษณะของการบรรยายความ 
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ผลการศึกษา 

ลักษณะทางสังคมและเศรษฐกิจ  

การศึกษาครั้งนี้ ได๎ผลการศึกษาวํา ปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพารา

อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา มีประชากรสํวนใหญํในพื้นที่ประกอบอาชีพ ทําสวนยางพารา 

เกษตรกรชาวสวนยางพาราสํวนใหญํเป็นเพศชาย อายุเฉลี่ย 46 ปี สํวนใหญํนับถือศาสนาพุทธ จบ

การศึกษาระดับประถมศึกษา มีสถานภาพสมรสและอยูํด๎วยกัน มีจํานวนสมาชิก 4-6 คน จํานวน

สมาชิกที่กําลังศึกษา 1-2 คน และมีจํานวนแรงงานในครัวเรือนเฉลี่ย 2.2 คน ทําสวนยางเป็นอาชีพหลัก 

โดยมีรายได๎จากสวนยางเฉลี่ย 165,091 บาท/ปี มีคําใช๎จํายในการทําสวนยางไมํรวมคําแรงงาน

กรีดยางเฉลี่ย 24,119 บาท/ปี เกษตรกรมีหนี้สิน และสํวนใหญํกู๎เงินจากแหลํงเงินกู๎ในระบบ                   

มีพื้นที่ถือครองทางการเกษตรรวม 35.7 ไรํ/ครัวเรือน มีพื้นที่ในการปลูกยางรวม 29.4 ไรํ/ครัวเรือน 

เป็นพื้นที่ปลูกยางพาราลักษณะดินในสวนยางเป็นดินรํวนป่นทราย  ความอุดมสมบูรณ๑ของดิน

ระดับปานกลาง โดยความสมบูรณ๑ของดินดีขึ้นเมื่อเทียบกับ 5 ปีกํอน เกษตรกรได๎รับความรู๎                

ทางวิชาการด๎านดินและปุ๋ย จากเจ๎าหน๎าที่รัฐและเพื่อนบ๎านเป็นหลักโดย ได๎รับความรู๎ในระดับ  

ปานกลาง ร๎อยละ 66.7 

ยางพาราเป็นพืชเศรษฐกิจของประเทศไทยที่ทํารายได๎ให๎กับประเทศมาเป็นเวลานาน นิยม

ปลูกกันมากในภาคใต๎ของประเทศ ปัจจุบันสามารถนําไปปลูกในเกือบทุกภาคของประเทศไทย 

เกษตรกรนิยมผลิตและจําหนํายน้ํายางสดและยางแผํน ซึ่ งชาวสวนยางในจังหวัดสงขลา                    

กวําร๎อยละ 70 ผลิตและขายน้ํายางสดให๎แกํพํอค๎าคนกลางระดับตํางๆ รวมทั้งขายให๎แกํสหกรณ๑

กองทุนสวนยางเพื่อใช๎เป็นวัตถุดิบในการผลิตยางแผํนรมควัน แตํผู๎ขายจะถูกเอารัดเอาเปรียบจาก

ผู๎ซื้อ ทั้งด๎านราคาและคุณภาพ ผู๎ศึกษาจึงเห็นความจําเป็นที่ต๎องศึกษาวิจัยเรื่องปัจจัยที่มีผลตํอการ

ตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตรกรชาวสวนยางในอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา  

ยางพารามีลักษณะธรรมชาติพื้นฐานเหมือนกัน คือ มีฤดูกาลเก็บเกี่ยว ผลผลิตจะมากหรือ

น๎อยขึ้นอยูํกับสภาพภูมิอากาศ ปริมาณน้ําฝน รวมทั้งมีระยะเวลาในการผลิต และลักษณะการถือครอง

ที่ดินซึ่งสํวนมากเป็นเกษตรกรรายยํอย ทําให๎สินค๎าเกษตรมีลักษณะข๎อจํากัดพื้นฐานซึ่งคล๎ายกัน 

ได๎แกํ 1)การวางแผนด๎านตลาดมีข๎อจํากัด เนื่องจากการผลิตสินค๎าเกษตรต๎องใช๎ระยะเวลา  

2)ขณะที่ความต๎องการหรือสถานการณ๑ด๎านตลาดมีการเปลี่ยนแปลงตลอดเวลาและรวดเร็วกวํา  
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3)ผลิตผลทางการเกษตรมีอํานาจตํอรองด๎านราคาตํ่า ด๎วยสินค๎าเกษตรแตํละชนิดมีชํวงเวลาที่

ผลผลิตออกสูํตลาดพร๎อมกัน และสํวนใหญํเก็บไว๎ได๎ไมํนาน เป็นชํองทางให๎อํานาจตํอรองด๎าน

ราคาลดน๎อยลง 4) การวางแผนกําหนดพื้นที่โดยรวมของประเทศ เพื่อควบคุมปริมาณผลผลิต

เป็นไปได๎ยาก เนื่องจากลักษณะการถือครองที่ดินของเกษตรกร ซึ่งสํวนมากเป็นสวนยางขนาดเล็ก

และมีอิสระในการใช๎ประโยชน๑จากการถือครองที่ดิน 
ปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบต่าง ๆ ของเกษตรกร  

เกษตรกรชาวสวนยางพาราอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา ได๎ให๎ความเห็นตรงกันวํา การขาย

ยางพาราขึ้นอยูํกับราคายางพารา เกษตรกรสํวนมากนิยมขายน้ํายางพาราสดมากวําขายยางแผํนดิบ  

เนื่องจากการขายน้ํายางพาราสดทําให๎เกษตรกรได๎รับความสะดวกสบาย ประหยัดแรงงาน  ประหยัด 

เวลา  สามารถนําเวลาสํวนที่เหลือไปทํากิจกรรมตํางๆ ได๎อีก ประหยัดคําใช๎จําย และได๎รับเงินสด

ทันทีหลังจากการขายน้ํายางสดจากพํอค๎าคนกลาง ในปัจจุบันการซื้อขายน้ํายางพาราสดเป็น

ทางเลือกหนึ่งของเกษตรกรชาวสวนยางนอกเหนือจากการขายยางแผํนดิบ ยางก๎อนถ๎วย และเศษยาง 

กอปรกับความต๎องการปริมาณของน้ํายางพาราในโรงงานอุตสาหกรรมที่เพิ่มอัตราการผลิตสูงขึ้น  

ทําให๎เกษตรกรชาวสวนยางนิยมขายน้ํายางพาราสดมากกวําการทํายางแผํนดิบ อําเภอนาทวี 

จังหวัดสงขลา มีประชากรสํวนใหญํในพื้นที่ประกอบอาชีพ ทําสวนยางพารา เดิมทีเกษตรกร

ชาวสวนยางในอําเภอนาทวีและพื้นที่ใกล๎เคียงขายผลผลิตยางพาราในรูปของยางก๎อนถ๎วย น้ํายางสด

และยางแผํนดิบให๎แกํพํอค๎าคนกลางโดยขาดการรวมกลุํม ทําให๎ผลผลิตที่ได๎มีราคาแตกตํางจาก

ราคากลาง จากภาวะวิกฤตการณ๑ราคายางผันผวน ตกตํ่า ราคาไมํคงที่และการถูกเอารัดเอาเปรียบ

จากพํอค๎าคนกลาง ทําให๎กลุํมสหกรณ๑ สกย.จํากัด ได๎รวมตัวกันจัดต้ังตลาดประมูลยางท๎องถิ่นซึ่ง

เป็นตลาดเครือขํายของ สนง.ตลาดกลางยางพาราหาดใหญํ ณ สํานักงานกองทุนสงเคราะห๑การทํา

สวนยางสาขาตํางๆ มีการจัดต้ังกลุํมน้ํายางสดจากการที่ราคายางแผํนรมควันตกตํ่า แตํน้ํายางสดมี

ราคาสูงขึ้น จึงทําให๎มีการรวมกลุํมของเกษตรกรเพื่อขายผลผลิตน้ํายางสดในรูปแบบของกลุํม

เกษตรกร แตํเนื่องจากมีสมาชิกจํานวนน๎อยและขาดความรู๎ในการบริหารจัดการ ทําให๎การรวบรวม

ผลผลิตทําได๎น๎อยศักยภาพในการดําเนินงานตํ่า  

ปัญหาและอุปสรรคของการดําเนินธุรกิจซื้อขายน้ํายางสด อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลาที่เจอ

ได๎แกํ คือ 1) ปัญหาต๎นทุนการตลาดที่เพิ่มสูงขึ้น 2) ปัญหาเปอร๑เซ็นต๑เนื้อยางแห๎งตํ่า 3) ปัญหาการ

แขํงขันในตลาดมีสูง 4) ปัญหาการขาดเงินทุนในการดําเนินธุรกิจของพํอค๎า และ 5) ปัญหาการใช๎

เครื่องมือวัดที่ไมํได๎มาตรฐานในการวัดเปอร๑เซ็นต๑เนื้อยางแห๎ง  
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 ปัจจัยและแนวทางในการแก้ไขปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบต่าง ๆ 

 จากผลการศึกษา เกษตรกรได๎มีการสํงเสริมการรวมกลุํม กลุํมสหกรณ๑ สกย.จํากัด 

(สํานักงานกองทุนสงเคราะห๑การทําสวนยาง) ได๎รวมตัวกันจัดต้ังตลาดประมูลยางท๎องถิ่นซึ่ งเป็น

ตลาดเครือขํายของ สนง.ตลาดกลางยางพาราหาดใหญํ และมีการสร๎างเครือขํายของชาวสวนยาง 

พารา เพื่อเพิ่มขนาดของธุรกิจในการดําเนินการแปรรูปขั้นต๎นที่มีคุณภาพ  สนับสนุนการพัฒนา

ผลิตภัณฑ๑ยาง  เพื่อทดแทนการนําเข๎าและผลิตภัณฑ๑ไม๎ยางพาราเพื่อการสํงออก จัดต้ังตลาดกลาง

ยางพาราเพื่อการสํงออกในแหลํงที่สําคัญ ให๎เป็นแหลํงซื้อขายที่มีกฎระเบียบซื้อขายเปิดกว๎างแกํ

เกษตรกร  แนวทางในการแก๎ไขปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบตํางๆ มีดังนี้ 

1. พัฒนาตลาดกลางยางพาราเพื่อการสํงออก จัดต้ังและพัฒนาตลาดกลางในแหลํงที่ 

สําคัญให๎ทั่วถึง เพื่อเป็นตัวกลางในการซื้อขายในปัจจุบันและการซื้อขายลํวงหน๎า                   มี

กฎระเบียบควบคุมการซื้อขาย ป้องกันการผูกขาดตัดตอน อาทิ การเปิดกว๎างให๎เกษตรกรขาย

ผลผลิตซึ่งเป็นการประมูลโดยตรงกับผู๎รับซื้อ ขณะที่ตลาดกลางให๎บริการด๎านสถานที่และ              

สิ่งอํานวยความสะดวกอ่ืนๆ  

2. การพัฒนาระบบข๎อมูลขําวสาร ตลาดกลางนอกจากจะมีหน๎าที่เป็นตัวกลางในการซื้อ 

ขายแล๎ว ยังทําหน๎าที่บริการข๎อมูลด๎านตําง ๆ แกํลูกค๎า อาทิ ข๎อมูลด๎านราคา และข๎อมูล

สถานการณ๑ซื้อขายที่ถูกต๎องและทันสมัย ซึ่งเป็นระบบข๎อมูลที่มีความเชื่อมโยงระหวํางตลาดกลาง

และตลาดท๎องถิ่น 

3. พัฒนาตลาดท๎องถิ่น มีการขยายตลาดท๎องถิ่นให๎ครอบคลุมทุกพื้นที่ มีระบบการ 

เชื่อมโยงข๎อมูลขําวสารกับตลาดกลาง และมีกฎระเบียบควบคุมการซื้อขายที่เปิดกว๎างเป็นธรรมทั้ง

ผู๎ซื้อและผู๎ขาย 

4. สนับสนุนให๎อุตสาหกรรมยางพาราเป็นของชุมชน กระบวนการเริ่มต๎นด๎วยการให๎ชาว 

สวนยาง และองค๑กรชาวสวนยางรวมกลุํม และสร๎างเครือขํายเพื่อดําเนินการในด๎านการผลิต แปร

รูป และการตลาด ซึ่งจะเป็นการรักษาผลประโยชน๑จากมูลคําเพิ่มของผลผลิตให๎ตกอยูํกับเกษตรกร 
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5. ภาครัฐให๎การสนับสนุนด๎านเทคโนโลยีการแปรรูป ทั้งผลิตภัณฑ๑จากนํ้ายางและไม๎ 

ยางพารา พัฒนาผลิตภัณฑ๑ให๎มีรูปแบบและคุณภาพตรงกับความต๎องการทั้งตลาดภายในและ

ตํางประเทศ ลดการนําเข๎าผลิตภัณฑ๑ยางพาราจากตํางประเทศ และสํงเสริมการสํงออก รวมทั้งการ

ให๎ข๎อมูลขําวสารชํองทางการตลาด การลงทุน และการติดตํอเพื่อเรํงหาตลาดใหมํในตํางประเทศ 

การที่สินค๎าเกษตรมีข๎อจํากัดเป็นลักษณะเฉพาะที่สําคัญคล๎ายๆ กัน ทําให๎การใช๎นโยบายของรัฐที่

ผํานมาเพื่อชํวยเหลือเกษตรกรหรือคนจนไมํมีประสิทธิภาพเทําที่ควร เพราะผลของนโยบายมักจะ

ตกแกํผู๎ทําธุรกิจทางการเกษตรและเกษตรกรผู๎มีฐานะดีกวํา ดังนั้น การแก๎ไขปัญหาต๎องเน๎น

กระบวนการพัฒนาที่กํอให๎เกิดความมั่นคงและพึ่งตนเองได๎แกํเกษตรกร ซึ่งต๎องใช๎วิธีการ  ที่ถูกต๎อง

เหมาะสม ในรูปแบบการเกษตรที่มีความหลากหลาย รวมถึงการให๎ประชาชนและชุมชน  มีบทบาท

ในด๎านการตลาดและอุตสาหกรรม ควบคํูกับการดําเนินการของหนํวยงานภาครัฐในการสํงเสริม

และสนับสนุนเทคโนโลยีการผลิต การแปรรูป ปัจจัยการผลิต ตลอดจนโครงสร๎างพื้นฐานที่สําคัญ 

และการจัดต้ังตลาดกลางสินค๎าเกษตรที่มีข๎อมูลเชื่อมโยงเป็นระบบเครือขํายตํอไป 

 

สรุป 

 การศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพาราของเกษตรกรชาวสวนยางใน

อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา โดยมีวัตถุประสงค๑ 1) เพื่อศึกษาลักษณะทางสังคมและเศรษฐกิจ ของ

เกษตรกรผู๎ประกอบอาชีพทําสวนยางในอําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา 2) เพื่อศึกษาปัญหาการขาย

ผลผลิตยางพาราในรูปแบบตําง ๆ ของเกษตรกรในอําเภอนาทวี 3) เพื่อศึกษาปัจจัยและแนวทางใน

การแก๎ไขปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบตําง ๆ ของเกษตรกรในอําเภอนาทวี  

พื้นที่ดําเนินการวิจัยในครั้งนี้ ดําเนินการวิจัยในเขตพื้นที่อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา 

เครื่องมือที่ใช๎ในการศึกษา ในครั้งนี้ผู๎ศึกษาได๎ดําเนินการสัมภาษณ๑ประชากรจํานวน 90 คน โดย

แยกเป็นตําบลนาทวี  จํานวน 30 คน ตําบลคลองทราย จํานวน 30 คน และตําบลปลักหนู จํานวน 

30 คน  แล๎วนํามาสรุปเป็นข๎อมูลเกี่ยวกับการศึกษาปัจจัยที่มีผลตํอการตัดสินใจขายผลผลิตยางพารา

ของเกษตรกรชาวสวนยางใน อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลา และนําเสนอผลในลักษณะของการ

บรรยายความ 
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เกษตรกรได๎ให๎ความเห็นตรงกันวํา การขายยางพาราของเกษตรกรขึ้นกับราคายางพารา  

ซึ่งปัจจุบันราคาตกตํ่ามาก จําเป็นที่รัฐบาลจะต๎องเรํงดําเนินการแก๎ไขปัญหาให๎กับกลุํมเกษตรกร

ชาวสวนยาง  ด๎วยรูปแบบวิธีการดําเนินการ ที่มุํงเน๎นให๎เกษตรกรสามารถขายยางแผํนดิบและน้ํา

ยางสดได๎อยํางอิสระและเสรี  โดยไมํมีข๎อกําหนด  รวมถึงวิธีการที่ยุํงยาก จนไมํสามารถจําหนําย

ยางพาราได๎ตามราคาประกันของรัฐบาล  สํวนแนวทางในการแก๎ไขปัญหาการขายผลผลิต

ยางพาราในรูปแบบตํางๆ  ของเกษตรกรในอําเภอนาทวี  มีการสํงเสริมการรวมกลุํมและสร๎าง

เครือขํายของชาวสวนยางพารา เพื่อเพิ่มขนาดของธุรกิจในการดําเนินการแปรรูปขั้นต๎น                        

ที่มี คุณภาพ  สนับสนุนการพัฒนาผลิตภัณฑ๑ยาง  เพื่อทดแทนการนําเข๎าและผลิตภัณฑ๑                

ไม๎ยางพาราเพื่อการสํงออก  จัดต้ังตลาดกลางยางพาราเพื่อการสํงออกในแหลํงที่สําคัญ  

จากภาวะวิกฤตการณ๑ราคายางผันผวน ตกตํ่า ราคาไมํคงที่และการถูกเอารัดเอาเปรียบจาก

พํอค๎าคนกลาง ทําให๎กลุํมสหกรณ๑ สกย.จํากัด ได๎รวมตัวกันจัดต้ังตลาดประมูลยางท๎องถิ่นซึ่งเป็น

ตลาดเครือขํายของ สนง.ตลาดกลางยางพาราหาดใหญํ ปัญหาและอุปสรรคของการดําเนินธุรกิจ

ซื้อขายน้ํายางสด อําเภอนาทวี จังหวัดสงขลาที่เจอได๎แกํ คือ 1) ปัญหาต๎นทุนการตลาดที่เพิ่มสูงขึ้น 

2) ปัญหาเปอร๑เซ็นต๑เนื้อยางแห๎งตํ่า 3) ปัญหาการแขํงขันในตลาดมีสูง 4) ปัญหาการขาดเงินทุนใน

การดําเนินธุรกิจของพํอค๎า และ 5) ปัญหาการใช๎เครื่องมือวัดที่ไมํได๎มาตรฐานในการวัดเปอร๑เซ็นต๑

เนื้อยางแห๎ง  

 ปัจจัยและแนวทางในการแก๎ไขปัญหาการขายผลผลิตยางพาราในรูปแบบตําง ๆ 

1. พัฒนาตลาดกลางยางพาราเพื่อการสํงออก เพื่อเป็นตัวกลางในการซื้อขายในปัจจุบัน 

และการซื้อขายลํวงหน๎า 

 2. การพัฒนาระบบข๎อมูลขําวสาร ทําหน๎าที่บริการข๎อมูลด๎านตําง ๆ แกํลูกค๎า  

 3. พัฒนาตลาดท๎องถิ่น มีการขยายตลาดท๎องถิ่นให๎ครอบคลุมทุกพื้นที่  

 4. สนับสนุนให๎อุตสาหกรรมยางพาราเป็นของชุมชน เพื่อดําเนินการในด๎านการผลิต แปรรูป  

และการตลาด  
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